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2025年，人工智能技术以前所未有的速度渗透
至商业场景。在这场技术浪潮中，一家成立仅两年
多的龙岗企业——乾极科技（CHANGE），凭借自主
研发的AI数字人克隆系统、无人直播技术及智能工
作流解决方案，迅速在行业内站稳脚跟。

自2022年成立以来，乾极科技始终以“AI+产业
落地”为使命，从企业IP打造到直播电商生态重构，
致力于为企业及个人提供高效、低成本的智能化解
决方案。2024年，随着数字人克隆技术的全面成熟，
公司业绩实现爆发式增长，单月销售额突破 200 万
元，并与政府、跨境电商、实体企业等达成深度合作，
展现出强劲的市场竞争力。

从“克隆”到“创造”AI数字人引领行业变革

数字人克隆技术是乾极科技的核心竞争力之
一。通过泛化大模型技术，乾极科技实现了对人物
面部表情、唇部动作、声音的高度精准捕捉，仅需2—
3分钟即可完成形象克隆，克隆相似度高达99%。“我
们的技术优势在于还原真实，用户看到的数字人分
身几乎与真人无异，彻底摆脱了传统AI形象的机械
感。”乾极科技负责人王俊强调。

这一技术突破了传统视频制作的效率瓶颈，让
普通人拥有了“数字分身”的可能性。例如，坂田街
道执法队利用乾极数字人普及水电政策，惠及来深
务工人员；跨境电商企业通过克隆“中国大妈”形象，
以多语言视频将产品销往全球；聋哑人士也能借助
数字人技术实现“开口说话”，在带货视频中展现个
人魅力。

“AI助农、AI助残，是乾极科技的社会责任，也
是所有AI企业应共同践行的使命。”王俊告诉记者。

从企业到个人 AI赋能全产业链

乾极科技的产品矩阵覆盖乾极AI数字人克隆
系统、AI智播手机、无人直播系统及超级AI智能体
工作流四大核心领域，全面满足企业宣传、直播营
销、内容生产等多元化需求。

在企业端，数字人可快速孵化品牌 IP，1个账号
1个月实现全网曝光。以“聚洋国际·IPO上市”案例
为例，乾极数字人制作的金融行业视频在平台严控
下仍突破百万播放量，助力企业高效触达目标用户。

对于实体商家，通过批量生成矩阵视频，降低运
营成本。“传统企业每月需投入数万元组建团队，而
乾极方案仅需千元即可实现同等效果。”王俊表示。

而在更加细分的个人用户方面，数字人则完美
解决了镜头恐惧、创作门槛高等痛点，普通人也能轻
松打造个人 IP。例如，一位惠东聋哑女孩通过乾极
技术，首次以“数字人”身份完成带货视频，开辟了全
新职业路径。

此外，乾极AI智播手机整合无人直播系统，支

持 7×24小时全自动直播，并搭载智能数据分
析功能，实时优化直播策略。“主播状态不稳、
团队协作低效等问题，在 AI面前迎刃而解。”
王俊表示。

业绩爆发式增长 政企合作深化

自2023年9月AI数字人克隆系统产品正式
推出以来，乾极科技的市场表现远超预期。即使
在传统淡季春节，该公司仍保持单月200万元以
上的销售额，客户涵盖C端用户、连锁品牌及跨
境电商巨头。王俊透露：“全国2000家连锁美业
门店已与乾极达成合作，AI 技术为其节省了
90%的营销成本。”

政府的鼎力支持也为乾极科技注入发展动
能。落户龙岗后，区工业和信息化局、区人才工
作局迅速为企业对接资源，提供人才住房、场景
搭建等帮扶。“龙岗区对创新企业的重视，让我们
感受到‘上下楼即上下游’的协同力量。”王俊感
慨道。目前，将总部搬迁至坂田街道星河双子塔
的乾极科技，已与星河WORLD、天安云谷等园
区多家企业建立合作，并计划通过AI公益沙龙
等活动，赋能更多本土企业。

面对跨境电商的蓬勃需求，乾极科技正加速
布局海外市场。通过定制化数字人直播方案，企
业可在TikTok等平台实现无人化带货。“只需一
部改装手机，即可在海外平台7×24小时直播，成
本低至千元。”王俊介绍。此外，公司研发的“超
级AI智能体工作流”可1人替代20人效率，批量
生成获客文案、优化视频内容，进一步降低企业
运营压力。

乾极科技的未来，或许正是AI普惠时代的
缩影。从技术突破到社会价值，乾极科技以AI
数字人为支点，撬动产业升级的无限可能。在

“2025 Change You Need”的愿景下，这家年轻
的科技企业正以创新之力，书写智能时代的新篇
章。“AI的意义不仅是降本增效，更是为普通人
打开一扇通往未来的门。”王俊表示。
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